STARTA EGET

inom smaskalig traféradling

H LOGOSOL

Bést pa smaskalig traforadling




Saga ar silver - hyvla ar guld!

Kan man férvandia tra till guld? Vilka méjlig-
heter finns det att starta foretag kring smaska-
lig traféradling? Uppfinnaren och féretagaren
Bengt-Olov Bystrém ger sina basta tips till dig
som funderat pa att bli din egen! Sedan 1989 le-
der han foretaget Logosol som idag skapar och
séljer produkter for smaskalig traforadling 6ver
hela véariden.

— Manga av vara kunder forverkligar drdmmar med vara
maskiner. De féradlar sjélv sitt virke och bygger den dar
verandan, vildmarksbadet eller timmerstugan som de sa
lange drémt om, men det ar ocksa manga som startar
foretag. Vi pa Logosol har nara kontakt med vara kunder
och far ofta héra smétt fantastiska historier om sma f6-
retag som vaxt upp kring vara produkter, berattar Bengt-
Olov Bystréom.

Soloséagen blev en succé

Att sjalv kunna komma at trddens véardefullaste del, plank
och brédor, var Bengt-Olov Bystrédms drivkraft nar han
forst utvecklade Solosagen. Produkten blev en stor succé
och 6ppnade nya mdjligheter till smaskalig traféradling
Over hela véarlden. Solosagen utgor fortfarande grunden

i familjeféretaget, men en viktig del ar ocksé Logosols
hyvlar som tar féradlingen ett steg langre och férvandlar
plank och brader till list och panel.

— Vara hyvlar ar sedelpressar. For varje brada som gar
igenom hyveln far man en tjuga extra, myser féretagare
Bengt-Olov Bystrém.

Latt att gora fantastiska produktionskalkyler

Nar det géller att starta eget inom smaskalig traféradling
sd ar det latt att gora fantastiska produktionskalkyler. Det
svara ar att hitta sin kundkrets. Problemet ar alltsa inte att
producera, utan att sélja.

— Det ar viktigt att titta pa vad kunden efterfragar. Tank pa
att [bnsamheten ar betydligt battre ju mer foradlat tréet ar,
séger Bengt-Olov Bystrdm, och tar ett exempel som visar
mdjligheten att med egen hyvel producera speciallister:

Investeringen fér en hel hyvellinje, som vid kontinuerlig
drift producerar 500 meter fardighyvlad list per timme, &r
ca 90 000 kr. Om priset pa den ohyvlade bradan ar 7 kr

Maénga av Logosols kunder startar eget. Det finns ex-
empel pa féretagare som har full sysselsattning med en
PH260 i ett normalt villagarage.

per meter och listen efter hyvling kan séljas for 27 kr per
meter tjdnar man 7000 kr per timme &ven om 30 procent
sorteras bort. Hyveln skulle betala sig pa tva arbetsdagar!
| praktiken tar det dock betydligt Iangre tid &n tva dagar
att marknadsféra, hitta kunder och forséljningskanaler. Att
bygga upp ett féretag fran grunden kan ta flera ar.

En snabb maskin &r inte viktigast

— Exemplet visar att det inte &r séarskilt intressant att
skaffa en snabbare maskin for att tjdna mer pengar. Hur
mycket pengar du tjanar nar du arbetar med smaskalig
traféradling beror till allra storsta delen pa hur det gar att
sélja det du tillverkar och vilka priser du kan fa ut, konsta-
terar Bengt-Olov Bystrom.

Han menar att hyvlingen egentligen borde struktureras
upp i olika steg enligt nedan:

Uppskattning av mervéarde for féradlat virke:
Enkel regelhyvling ca 1 kr/im
Innerpanel, bulklist  ca 2-6 kr/im
Speciallist ca 10-40 kr/lm
Legohyvling ca 1-2 kr/m + startavgift

Forsok inte konkurrera med lagprisvaruhusen!

— Om man vill tjAna pengar pa smaskalig traféradling sa
skall man inte férsdka konkurrera med lagprisvaruhus.
Det géller istéllet att rikta in sig pa kunder som vill betala
lite extra. Det kan vara sa enkelt som att producera pane-
ler av nagot tjockare virke. Men man kan ocksa forstka
sig pa4 mer avancerade produkter som industrin idag inte
kan producera till exempel panel av lokalt producerat
I6vtra, sédger Bengt-Olov Bystrom

Att hitta specialprodukter géller i &nnu hogre grad de
sagade travarorna dar Solosagaren, for att tjdna pengar,
maste specialisera sig mot till exempel kérnfura, breda
okantade panelbrador eller varfér inte tolv meter langa
bjéalkar!



1. Prata med manga om din idé!

Det ger alltid mer an att halla den for sig sjalv. Pa sa satt
far du veta om det finns ett intresse och om dina produk-
ter haller mattet. Manga far en bra idé men det som rak-
nas ar att ta tag i idén och ha kapaciteten att driva fram
den, marknadsféra den och lyckas tjana pengar pa den.

2. Borja prova pa hobbyniva!

Starta stegvis. De flesta som startar eget inom smaska-
lig traféradling har dven andra jobb. Den forsta tiden ar
viktig. Funkar idén? Far du salja nagot? Hur reagerar
kunderna? Nu kan du i tid hitta smarta I6sningar!

3. Hitta din kundkrets!

Det ar |att att gbra fantastiska produktionskalkyler, det
svéra ar att hitta sin kundkrets. Problemet &r alltsa inte att
producera, utan att sdlja. Att bygga upp ett féretag fran
grunden tar ofta flera ar.

6. Hitta din egen nisch!

Det géller att rikta in sig pa kunder som vill betala lite
extra. Det kan vara nagot sa enkelt som att producera
paneler av nagot tjockare virke. Men man kan ocksa
forsoka sig pa mer avancerade produkter som industrin
idag 6verhuvudtaget inte kan erbjuda, t.ex. panel av lokalt
producerat |6vtra.

7. Saga éar silver, hyvla ar guld!

Kom ihag att [bnsamheten ar betydligt battre ju mer férad-
lat virket ar.

8. Tro pa din idé!

Det svaraste ar till sist &nda att ha modet. Att vaga sta
pa den lokala marknaden och visa att man ar duktig och
sedan vaga ta betalt. Att vara billigast ar séllan det basta
séttet att konkurrera.

Bengt-Olovs 8 tips om Starta eget
inom smaskalig traféradling!

4. Se till att fa publicitet i starten!

Det ar enklast att fa publicitet precis nar du startar, sedan
blir det svarare. Sa kom ihag att ta kontakt med de lokala
tidningarna — det kan bli en mycket vardefull marknadsfo-
ring!

5. Skaffa dig en bra marknadsforing!

Logosol satsar miljoner pa marknadsféring varje ar, det
handlar om tidningsannonser, méassor, telefonkontakt med
kunder, utskick och Internet. Fér den mindre féretagaren
ar den lokala marknadsféringen mycket viktig. Gér som
Logosol, men lokalt:

* Annons: Sétt in en enkel radannons en gang per ma-
nad i den lokala tidningen

* Massor: Stall ut pa den lokala marknaden
* Internet: Gor en enkel hemsida

* Kundkontakt: Anvand mobiltelefon och mail for att halla
kontakt med kunder

* Samla aktivt adresser: Med ett kundregister nar du latt
din kundkrets med allt fran julkort till erbjudanden.

e-post: bengt-olov@logosol.se

TIPS! Funderar du pa att bli din egen? Pa Logosol har vi lang erfarenhet av att hjalpa smaféretagare igang med
en I6nsam verksamhet. Skriv ned hur du har tankt det, sa far du tips kring marknadsféring, redovisning och
prissattning direkt fran Bengt-Olov. Bengt-Olov Bystrdm startade Logosol 1989, och ar fortfarande féretagets vd.
Innan han blev sin egen jobbade han pa Utvecklingsfonden som féretagsradgivare. Skicka din affarsplan till:

Adress: Logosol AB, Att: Bengt-Olov Bystrom, Industrigatan 13, 871 53 Harndsand Mérkt kuvertet: starta eget

Lycka till!

“Bug-Ol B

Bengt-Olov Bystrém, vd och grundare av Logosol



Manga av vara kunder
ar egna foretagare!

Logosol har redan hjalpt hundratals féretagare
som med hjélp av vara sagverk och hyvlar klarar
hela kedjan fran stock till fardiga lister och pane-
ler. Aven om du inte har nagra férkunskaper kan
du ha produktionen igang redan om en vecka.

Vi har utbildningsdagar, telefonsupport och
hjdlpsamma representanter i hela Sverige f6r
den som kanner sig osaker. Ingen lamnas ensam
med sina eventuella svarigheter.

Produktionen &r inga problem. Maskinerna ar mycket Iatt-
skoétta och driftsékra. Finansieringen ar oftast heller inget
problem tack vare Logosols samarbete med Handelsban-
ken. Det viktiga for att lyckas med ditt Logosolféretag ar
att du &r en utatriktad person som gillar kontakten med
andra manniskor, det géller ju att fa dina varor salda.

Beroende pa var du bor kan detta vara olika latt. Bor du i
ett tatbefolkat omrade kan det racka med att satta upp en
skylt vid véagen.

Kreativ marknadsforing

Bor du pa landsbygden kan du behéva marknadsféra
dig lite mer kreativt, till exempel med en radannons i din
lokaltidning eller lappar pa anslagstavlor och breuv till
villadgarféreningar och byféreningar.

Efterfragan pa dessa varor ar mycket stor. Byggvaru-
handeln &r en av de mest expansiva i Sverige just nu och
med egen produktion kommer du dessutom att kunna
erbjuda dina kunder nagot unikt.

Antingen kan du képa stockar, sdga och torka virket och
sedan profilhyvla. Detta ger en hégre féradlingsgrad och
6ppnar foér méjligheten att goéra lister av unika tréslag,
som koérsbér, asp eller lark.

Andra alternativet ar att kdpa fardigsagat och torkat virke,
hyvla det och sélja det vidare. Det senare alternativet

kan vara aktuellt om du far sa stor efterfragan att du inte
hinner sdga och torka virket, eller om du har ont om plats.
Det finns exempel pa féretagare som har full sysselsatt-
ning med en fyrkutterhyvel i ett normalt villagarage. (Rum-
met bdr dock vara minst 10 meter om du inte vill dppna
dérren nar du arbetar.)

Pa Logosol har vi lang erfarenhet av att hjalpa smaféreta-

e Erbjuda utbildningsdagar och telefonsupport

Sa har kan Logosol hjalpa dig som funderar pa att starta eget inom smaskalig traféradling:

¢ Hjalpa till med finansieringen tack vare vart samarbete med Handelsbanken.

* Forse dig med var stalkatalog som fungerar som din sortimentslista

¢ Leverera profilstdl med brev samma dag och ta fram specialprofiler om dina kunder vill ha det.
* Vi har alla tillbehdr som kan behévas och kan hjélpa dig att sammanstélla ratt utrustning.

gare igdng med en I6nsam verksamhet. Vi kan hjalpa till
med radgivning bade vad géller marknadsféring, redovis-
ning och prisséattning. Vi kan férse dig med var stalkatalog
som fungerar som din sortimentslista, vi kan leverera
profilstal med brev samma dag och ta fram specialprofiler
om dina kunder vill ha det. Vi har alla tillbehér som kan
behdvas och kan hjélpa dig att sammanstélla en utrust-
ning som passar just dig.

Logosol - ett bra skyddsnat

Om det mot férmodan skulle vara sd att du efter en tid
kommer pa att detta inte var ratt bransch f6r dig, eller om
du av nagon annan anledning angrar dig, kan du inom

2 manader lamna tillbaka maskinerna och fa pengarna
tillbaka. Logosols utrustning &r lattsalda och har ett hogt
andrahandsvarde om du skulle vilja sélja maskinerna
senare.

Kapitalet du kdper maskinerna for ar alltsa langt ifran
férbrukat. Kort sagt, du &r i trygga hander och har ett bra
skyddsnét nar du bestdmmer dig for att starta din egen
verksamhet!



En liten del av sortimentet hos kanadensiska Loggs to Lumber. Deras sortiment bestar av 800 olika artiklar, mest pa-
neler och lister av olika slag. Féretagets &dgare heter Jeff Kaulbach.

Framtidens jobb inom smaskalig traféradling

Jag skriver inte bara i Nysagat utan har dven andra uppdrag. Det mesta hand-
lar om skog och tra. | slutet av sommaren var jag i Kanada for att skriva en fall-
studie om ett pappersbruk, pa uppdrag av Internationella Handelshogskolan i
Jonkoping. Nar jag dnda var i provinsen Nova Scotia, passade jag pa att goéra
nagra reportage for traindustrins branschtidning Nordisk Trateknik NTT. Ett av

dem handlade om marknaden i Nordamerika for sagade travaror.

Utvecklingen med stora byggvaruhus har gatt langre an i
Sverige. | Nova Scotia & Home Depot totalt dominerande
med ett gigantiskt varuhus utanfér huvudstaden Halifax.
Home Depot &r varldens storsta byggvarukedja och séljer
mer an en femtedel av alla sdgade travaror i varlden.
Varuhuset ar en diversehandel som har precis allt. Men
inom varje omrade ar sortimentet smalt. | Halifax fanns
exempelvis bara tva typer av taklist.

Storskalighet 6ppnar vagen

Storskalighet och ett allt smalare sortiment inom varje
omrade 6ppnar vagen fér smaskalig verksamhet. Jag be-
sokte Jeff Kaulbach som driver foretaget Loggs to Lum-
ber, ett sdgverk med hyvleri, utanfér staden Lunenburg.
Det har &r en av Nordamerikas aldsta stader, grundad
1758, och med péa FN:s vérldsarvslista. | Lunenburg finns
knappt en brada, panel eller list som kan képas p4 Home
Depot.

Jeff har ett férflutet som ekonom i provinsadministratio-
nen. Han sagade pa fritiden, som vilken Solosagare som
helst. Visserligen med cirkelsag, men annars var allt lika.
| takt med att de sma brédgardarna férsvann och Home
Depots dominans 6kade, fick Jeff allt fler kunder. Till sist
lAmnade han jobbet och satsade fullt ut pa traféradling.

Idag har han sju anstallda och skulle kunna véaxa ytterli-

Av Janne Nasstrom

gare. Men han later bli, eftersom han inte vill bli byrakrat
igen. Jeff ingar i ett natverk av sma sagverk och hyvlerier
efter den kanadensiska atlantkusten. Det star allt klarare
att konsumenterna inte néjer sig med Home Depos billiga
standardsortiment.

Manga ar beredda att betala mer f6r det som ar annor-
lunda och unikt. Jeff tillverkar det kunderna vill ha, sdgar
av alla 20 tréslag som véxer i Nova Scotias skogar, och
driver idag ett I6nsamt litet féretag. Hans véxande sorti-
ment bestar av éver 800 produkter.

Samma varor till lagt pris

| Sverige pagar samma utveckling inom byggvaruhan-
deln. Home Depot har &nnu inte kommit hit, men val
tyska Bauhaus och Hornbach, Dansk Traelast som ager
Cheapy, Silvan och Beijer samt finska K-Rauta. De har
alla samma affarsidé, mycket av samma varor till 1agt pris.

Fragan ar om alla svenskar vill bli stromlinjeformade av
byggvarujattarna. Konsolideringen av branschen kan
skapa efterfragan pa smaskaligt och unikt. Vilket i sin tur
ger affarsméjligheter.

Jag &r dévertygad om att det bland Logosols kunder finns
entreprendrer som kommer att ta vara pa den har chan-
sen. De kan upprepa vad Jeff Kaulbach och hans kolleger
i Kanada redan har lyckats med.



Med Logosols maskiner kan du erbjuda dina kunder nagot unikt!

Pelle Bostrém pa Logosol
AB med sin vedeldade
badtunna. Med Logosols
vél beprévade badtunne-
stal hyviar du virket till ditt
eget vildmarksbad. Varfér
inte géra en byggsats och
sélja vidare?

Rob Bjorklund, vd fér Lo-
gosol i USA anvénder sig
gdrna av tekniken inverte-
rad sagning fér att kunna
sdga upp extra grova
stockar pa sin Logosol M7.
(manual om inverterad
sdgning finns pé nétet)

David Boyt ar redaktér

fér amerikanska Nysdgat.
Han samlar éverblivna
bitar av valnét och annat
ddeltrd som han sdgar pa
sin Wood Workers Mill och
séljer vidare som d&mnen
till gevérskolvar.

Nér Nenos Hido bodde

i Irak arbetade han som
mdébelsnickare. Nu jobbar
han pa Logosol i Harné-
sand, och bygger ibland
fantastiskt fina utemébler,
som den hér trddgérds-
stolen.
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Vi garanterar ett tryggt kop!

e e e 000000000000

2 ars garanti

Logosol lamnar 2 &rs garanti pa nya maski-
ner. Solos&gen, Timmerjiggen, Bandségen,
Elektriska sdgaggregat, Timmerfrasen,
motorsdgar och samtliga hyvelmaskiner.
Garantin técker tillverkningsfel och problem
som uppkommit under normal anvéndning
av produkterna. Undantag fran garantin &r
férslitningsdetaljer som remmar, svérd och
kedjor. P4 begagnade maskiner lamnas ett
ars garanti.

2 manaders 6ppet kop

Logosol lamnar tvd manaders Oppet kdp pa

alla maskiner. Du kan saledes prova om ma-
skinen uppfyller dina krav innan du slutgiltigt
bestdmmer dig. Som kund betalar du endast
frakten tillbaka. Skarutrustning, hyvelstal och
andra férbrukningsvaror innefattas ej av det

6ppna kopet.

World service

Vi skéter sjalva servicen av vara produkter.
Kunniga tekniker svarar pa era fragor per

telefon fran kl1.8.00 till 16.00 alla vardagar. De

allra flesta problem kan vi I6sa per telefon.
Det gar aven att fa support per e-post.
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Kontaktinformation

Bestéll pa det satt som passar dig bast:

Telefon: 0611-182 85
Telefax: 0611-182 89
E-post: order@logosol.se
Webbshop: www.logosol.se
Postadress:

LOGOSOL

Industrigatan 13

871 53 HARNOSAND

Nu kan du se alla vara
produkt-videofilmer direkt
pa var hemsida.

Du kan bestalla video
presentationer pa VHS
eller CD helt utan kostnad.

e e e 0000000000000

e e 000000000000 00

Fraktkostnader

Upp till 2 kg (ej tjockare &n
3.cm) 23:-

Upp till 30 kg 48:-

Over 30 kg (och
skrymmande gods) skickar
vi med Bilspedition.

Max 220:-
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HLOGOSOL

Bast pa smaskalig traforadling



